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Streszczenie

Cel: Celem artykutu byto ukazanie miedzygateziowego i wewnatrzgateziowego handlu produktami
rolno-spozywczymi miedzy krajami UE a krajami MERCOSUR.

Metodyka: Do obliczenia intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego zastosowano wskaznik Grubela-
-Lloyda, natomiast aby dokona¢ rozrdznienia handlu wewnatrzgateziowego na handel wertykalny
i horyzontalny, wykorzystano wartosci jednostkowe, przyjmujac zatozenie, ze ceny wzgledne odzwier-
ciedlajg wzgledne cechy, gdzie produkty zréznicowane poziomo sg jednorodne i charakteryzujg sie takg
samg jakoscig, podczas gdy produkty zréznicowane pionowo majg rdzne ceny odzwierciedlajgce réing
jakos¢. Dokonano réwniez podziatu na wysoki wewnatrzgateziowy handel pionowy charakteryzujacy
sie wyzszg jakoscig produktéw eksportowanych i niski wewnatrzgateziowy handel pionowy charakte-
ryzujacy sie wyzszg jakoscig produktow importowanych. Podejscie to pozwolito wskazaé, jakie pro-
dukty rolno-spozywcze eksportowane przez UE do krajdow MERCOSUR charakteryzujg sie wyiszg
jakoscig niz importowane z tych krajow, a w przypadku jakich grup produktow kraje MERCOSUR maijg
przewagi jakoSciowe.

Wyniki: Wyniki przeprowadzonych badan wskazujg, ze wymiana miedzynarodowa produktami rolno-
spozywczymi pomiedzy Unig Europejskg a pozostatymi krajami Swiata charakteryzuje sie wysoka
intensywnoscig handlu wewnatrzgateziowego. Inaczej jest w handlu pomiedzy Unig Europejska a kra-
jami MERCOSUR, poniewaz ma on charakter handlu miedzygateziowego. W zakresie najwazniejszych
grup produktowych mamy do czynienia w wiekszosci przypadkéw z handlem wewnatrzgateziowym
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pionowym i, co istotne, produkty eksportowane przez Unie Europejskg w przewazajgcej wiekszosci
charakteryzujg sie wyzszg jakoscig od tych eksportowanych przez MERCOSUR, poniewaz handel nimi
ma charakter handlu wewnatrzgateziowego pionowego wysokiego.

Implikacje i rekomendacje: Przewaga handlu wewnatrzgateziowego pionowego wysokiego we wza-
jemnej wymianie pewnych grup produktéw rolno-spozywczych miedzy UE a krajami MESCOSUR jest
wazng informacjg dotyczacg jakosci tych produktéw, a co za tym idzie — wskazuje na mozliwosci
uzyskania za nie wyzszych cen. Jest to istotne w momencie toczgcych sie negocjacji i przed podjeciem
przez oba ugrupowania decyzji o ratyfikacji zawartej w 2019 roku umowy o wolnym handlu.

Oryginalnosé/wartosé: Artykut zawiera oryginalne wyniki badan. Wprawdzie metodyka zastosowana
w nim byta wykorzystywana przez innych autoréw, jednak nie wykorzystano jej do badania wzajemnej
wymiany produktow rolno-spozywczych pomiedzy UE i MERCOSUR.

Stowa kluczowe: handel wewnatrzgateziowy, produkty rolno-spozywcze, kraje UE i MERCOSUR

1. Wstep

Unia Europejska stanowi istotng site napedowg procesow liberalizacji i integracji dokonujgcych sie
w gospodarce Swiatowej. Procesy te w duzym stopniu oddziatujg na rozwdéj handlu miedzynarodowego,
w ktérym UE ma znaczacy udziat. Handel produktami rolnymi stanowi tez znaczng czes¢ catkowitego
handlu UE, a poza tym ma réwniez znaczenie strategiczne. Zawierane pomiedzy krajami czy tez blokami
krajéw umowy handlowe stanowig ramy prawne dla wzajemnych preferencji taryfowych lub poza-
taryfowych we wzajemnym handlu. W nastepstwie politycznego zawarcia miedzy UE a MERCOSUR
(Mercado Comun del Sur — Wspdlny Rynek Potudnia) umowy o wolnym handlu (FTA), co miato miejsce
w lipcu 2019 r., Komisja Europejska zlecita Wspdélnemu Centrum Badawczemu (JRC, Joint Research
Centre) zbadanie potencjalnego skumulowanego wptywu na handel wejscia w zycie podpisanej umowy
(Ferrari i in., 2021, s. 14). Wyniki przeprowadzonych badan wskazaty, ze umowa o wolnym handlu
pomiedzy UE a MERCOSUR moze przyniesé potencjalne korzysci unijnemu sektorowi rolno-spozyw-
czemu, jesli rozpatrywaé go tacznie. W badaniu uwydatniono jednak réowniez wrazliwos¢ sektoréw
wofowiny, miesa baraniego, miesa drobiowego, cukru i ryzu, poniewaz proces liberalizacji przyczyni sie
do zwiekszenia importu do UE tych produktédw. W aspekcie prowadzonych w dalszym ciggu negocjacji
pomiedzy UE a MERCOSUR istnieje potrzeba prowadzenia analizy wzajemnej wymiany produktéw
rolno-spozywczych pomiedzy tymi dwoma ugrupowaniami integracyjnymi. Szczegdlnie istotnie jest
ukazanie handlu wewnatrzgateziowego w sektorze rolno-spozywczym, czyli jednoczesnego eksportu
i importu produktéw nalezgcych do tej samej statystycznej kategorii z jednoczesnym podziatem tego
handlu na poziomy, polegajagcy na wymianie towardw rdznigcych sie roznymi atrybutami z wytacze-
niem jakosci, oraz pionowy, polegajgcy na wymianie towardw charakteryzujgcych sie réznymi cechami,
w tym rdzng jakoscia.

Artykut ma na celu ukazanie rolno-spozywczego handlu wewnatrzgateziowego miedzy Unig Europejska
a krajami MERCOSUR ze szczegdélnym uwzglednieniem handlu wewnatrzgateziowego pionowego.

2. Przeglad literatury i hipoteza badawcza

W miare jak system handlu miedzynarodowego staje sie coraz bardziej ztozony, powstajg nowe teorie
wyjasniajgce wzorce prowadzonego miedzy krajami handlu. Tradycyjne teorie handlu skupiaty sie na
przewagach komparatywnych wynikajgcych z roznych warunkéw produkcji — jak w modelu Ricardo —
czy tez z réznic w wyposazeniu w kapitat i site roboczg — jak w modelu Heckschera-Ohlina. Niedawno
powstate teorie handlu ktadty nacisk na niedoskonatg konkurencje i rosngce korzysci skali, jak na
przyktad model Krugmana (1980, s. 950), oraz heterogeniczno$¢ miedzy firmami, jak model Melitza
(2003, s. 1695).
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Literatura dotyczgca handlu wewnatrzgateziowego zaczeta pojawiac sie w latach 60. XX w., gdy poja-
wity sie publikacje Verdoorna (1960, s. 327-368) i Balassy (1966, s. 466-473) . Autorzy ci stwierdzili, ze
niektére kraje rozwiniete eksportowaty i importowaty produkty z tych samych kategorii produktowych.
Teoretyczne podstawy handlu wewnatrzgateziowego (IIT, Intra-Industry Trade) zostaty po raz pierwszy
zidentyfikowane przez Grubela i Lloyda (1971, s. 94-517). Prace nad modelami wewnatrzgateziowymi
zawdzieczamy Krugmanowi (1979, s. 469-480; 1980, s. 950), Lancasterowi (1980, s. 151-170),
Helpmanowi (1981, s. 305-340) oraz Eatonowi i Kierzkowskiemu (1984, s. 69-83). Teoria handlu
wewnatrzgateziowego (lIT) bedaca rozwinieciem teorii handlu Heckschera-Ohlina zostata sformalizo-
wana w ramach nowych teorii handlu, w ktérych wprowadzono konkurencje monopolistyczng
z korzySciami skali i zréznicowaniem produktéw jako jednym z czynnikdw wptywajgcych na wielkos¢
tego handlu. Teorie IIT rozszerzyli Helpman i Krugman (1985) oraz Markusen i Venables (1998; 2000),
ktorzy wprowadzili bezposrednie inwestycje zagraniczne jako kolejny czynnik przyczyniajacy sie do
wzrostu wolumenu IIT.

Odwotujac sie do powyzszych teorii, mozna stwierdzi¢, ze obecnie kraje nie tylko specjalizujg sie
w réznych produktach z réznych branz, ale takze oferujg rézne wyspecjalizowane odmiany produktu
w ramach danej branzy. Prowadzone analizy wskazaty, ze lIT jest bardziej intensywnym zjawiskiem
miedzy krajami o podobnych poziomach dochoddw, a podobienistwo to zostaje wzmocnione przez
procesy integracji gospodarczej. Literatura poswiecona handlowi wewnatrzgateziowemu coraz czesciej
podkresla znaczenie rozrdznienia pomiedzy poziomym i pionowym handlem wewnatrzgateziowym.
Poziomy (horyzontalny) handel wewnatrzgateziowy (HIIT) jest ogdlnie definiowany jako wymiana
towardéw réznigcych sie atrybutami z wytgczeniem jakosci, podczas gdy handel wewnatrzgateziowy
pionowy (wertykalny) (VIIT) to wymiana towaréw charakteryzujgcych sie roznymi cechami, w tym
jakoscig. Dlatego obecnos$é jednego lub drugiego ma rézne implikacje dla partneréw handlowych.
Horyzontalny handel wewnatrzgateziowy (HIIT) ma wieksze znaczenie dla handlu miedzy krajami
rozwinietymi o wysokich i podobnych dochodach na mieszkanca, podczas gdy pionowy handel
wewnatrzgateziowy (VIIT) jest uwazany za szczegdlnie istotny dla handlu miedzy nieréwnymi partne-
rami handlowymi o réznych poziomach dochoddéw. Ostatnie badania empiryczne pokazujg jednak,
ze nawet wsrdd krajéw wysoko rozwinietych pionowy handel wewnatrzgateziowy staje sie dominujgcy
W poréwnaniu z poziomym (Greenway i in., 1994, s. 77-100). Rozrdznienie pomiedzy poziomym
i pionowym handlem wewnatrzgateziowym ma pewne potencjalne implikacje dla analizy dobrobytu
integracji gospodarczej (Blanes i Martin, 2000, s. 423-441). Handel wewnatrzgateziowy oparty na
produktach zréznicowanych poziomo wigze sie z niskimi kosztami dostosowan — tzw. hipoteza ptyn-
nych dostosowan (Brilhart, 2000, s. 420-435). Koszty te mogg by¢ jednak znacznie wyzsze w przypadku
produktédw zréznicowanych pionowo. Po pierwsze, zuzycie czynnikéw produkcji do wytworzenia
produktéw bedacych przedmiotem handlu zagranicznego moze by¢ zréznicowane, podobnie jak
w handlu miedzygateziowym (Greenaway i Hine, 1991, s. 603-629). Po drugie, jesli lIT prowadzi do
wypierania produktéw nizszej jakosci przez produkty wyzszej jakosci, wéwczas kraje, ktére produkuja
te ostatnie, mogg sie liczy¢ ze wzrostem bezrobocia, ktére wystgpi, jesli nie zostanie zrekompenso-
wane nizszymi cenami i dostepem do produktéw wyizszej jakosci i spowoduje negatywne skutki dla
dobrobytu (Shaked i Sutton, 1984). Blanes i Martin (2000, s. 423-441) dzielg pionowy IIT na dwie kat-
egorie — wysoki wertykalny handel wewnatrzgateziowy (VIITh) i niski wertykalny handel wewnatrz-
gateziowy (VIITI), wykorzystujgc réwniez wzgledng wartos¢ jednostkowa: VIITh (o powyzej 1,15)
oznacza handel w pionowo zrdznicowanych produktach o wyiszej jakosci (co oznacza, ze jakos¢
produktow eksportowych jest wyzsza niz produktéow importowych), natomiast VIITI (o ponizej 0,85)
oznacza handel w pionowo zrdéznicowanych produktach o nizszej jakosci (co oznacza, ze jakosc
produktéw eksportowych jest nizsza niz importowych).

W opracowaniu wykorzystano metodyke Blanesa i Martina (2000, s. 423-441) do oceny wymiany
handlowej miedzy UE a MERCOSUR w zakresie produktéw rolno-spozywczych, formutujgc hipoteze, ze
handel ten ma charakter wewnatrzgateziowy ze zdecydowang przewagg handlu wewnatrzgateziowego
pionowego.
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3. Metodyka badan

W zakresie handlu artykutami zywnosciowymi istotng kwestig jest rozréznienie wymiany wewnatrz-

i miedzygateziowe]. Znaczenie handlu wewnatrzgateziowego mozna okresli¢, stosujgc wskaznik Gru-

bela-Lloyda (/IT — Intra-industry Trade) (Cieslik, 2000):

_ (Xij+Mij)— | Xij—My|
Xij+ML'j

T

100%, (1)

gdzie: X;; — eksport towaru (sektora) j z kraju i, M;; — import towaru (sektora) j z kraju i.

Wysokie, zmierzajagce do 100, wartosci wskaznikéw $wiadczg o wystepowaniu wymiany wewnatrz-
gateziowej, tzn. takiej, w ktérej w wysokim stopniu naktadajg sie strumienie eksportu i importu
towarow pochodzacych z tej samej gatezi. Odzwierciedlajg one zdolno$¢ kraju — eksportera do
zaspokojenia preferencji popytowych odbiorcy zagranicznego, co z kolei pozytywnie swiadczy o zdol-
nosciach adaptacyjnych i konkurencyjnosci danej gospodarki (Jagietto, 2003). Indeksy IIT przyjmujace
wartosci bliskie zeru wskazujg z kolei na istnienie handlu miedzygateziowego (Hazners i Jirgena 2022,
s. 43-47). Na uwage zastuguje, ze dzieki wymianie o charakterze wewnatrzgateziowym ujawnienie
relatywnych przewag komparatywnych nie musi prowadzi¢ do masowego wycofywania czynnikéw
produkcji z dziedzin charakteryzujgcych sie nizszg konkurencyjnoscig lub wrecz jej brakiem i angazo-
wania ich w bardziej konkurencyjnej dziatalnosci. Kraj moze bowiem podja¢ specjalizacje w obrebie
tego samego sektora, ale w innych grupach asortymentowych (Czyzewski i Sapa, 2003).

Istotnym mankamentem indeksu Grubela-Lloyda jest brak mozliwosci rozréznienia w nim handlu
wewnatrzgateziowego poziomego i pionowego. Literatura wskazuje na kilka mozliwosci rozwigzania
tego problemu. Wsrdd tych rozwigzan najbardziej rozpowszechnione jest to oparte na wartosciach
jednostkowych opracowane przez Abd-el Rahmana (1991, s. 83-97). Podstawowym zatozeniem stoja-
cym za wartosciami jednostkowymi jest to, ze ceny wzgledne odzwierciedlajg wzgledne cechy, gdzie
produkty zréznicowane poziomo sg jednorodne (doskonate substytuty) i charakteryzujg sie takg samg
jakoscia, podczas gdy produkty zréznicowane pionowo majg rézne ceny odzwierciedlajace rézng jakosé¢
(Dutta, 2022, s. 1-9; Falvey, 1981, s. 495-511). Wedtug Greenawaya i in. (1995, s. 1505-1518) produkt
jest poziomo zrdznicowany, jesli warto$é¢ jednostkowa eksportu w poréwnaniu z jednostkowg
wartoscig importu miesci sie w przedziale 15%. Jesli nie, to metoda ta wskazuje na produkty
zréznicowane pionowo.

Handel dwustronny produktem zréznicowanym poziomo wystepuje wtedy, gdy jednostkowe wartosci
eksportu (UI/jx) iimportu (Uij) dla okreslonego wspoétczynnika dyspersji a (np. 0,15) spetnia warunek:

l-x < —L < 1+ (2)

Podobnie handel dwustronny produktem zréznicowanym pionowo definiuje sie jako taki, gdzie:

UV]-x UV]-x
< 1— lub — > 14, (3)
UV UV

Pionowy IIT reprezentuje specjalizacje w odmianach o réznej jakosci, wymagajacych réznych zasobow
czynnikowych. Do wyliczenia za Blanesem i Martinem (2000, s. 423-441) wysokiego wertykalnego
handlu wewnatrzgateziowy (VIITh) i niskiego wertykalnego handlu wewnatrzgateziowego (VIITI)
wykorzystuje sie wzgledne wartosci jednostkowe. Wysoki wertykalny handel wewnatrzgateziowy
(VIITh) wystepuje woéwczas, gdy wspodtczynnik 1 + a jest wiekszy od 1,15. Oznacza to handel w pionowo
zréznicowanych produktach o wyzszej jakosci, tzn. jakos¢ produktéw eksportowych jest wyzsza niz
produktédw importowych. Natomiast niski wertykalny handel wewnatrzgateziowy VIITI ma miejsce
wowczas, gdy wspodtczynnik 1 - a jest mniejszy niz 0,85. W takim przypadku mamy do czynienia
z handlem w pionowo zrdéznicowanych produktach o nizszej jakosci, co oznacza, ze jakos¢ produktéw
eksportowych jest nizsza niz importowych.
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4. Rezultaty badan

Wymiana handlowa pomiedzy Unig Europejska a krajami MERCOSUR ma swoja specyfike. Unia Euro-
pejska eksportuje do krajow MERCOSUR przede wszystkim produkty przemystowe, takie jak m.in. Srodki
transportu, substancje chemiczne i farmaceutyki, natomiast kraje Ameryki Potudniowe] eksportujg do
krajow UE gtéwnie artykuty rolno-spozywcze. Ta specyfika wymiany determinuje wzajemny handel
artykutami rolno-spozywczymi. Saldo bilansu handlowego dla tej grupy produktéw jest dla UE zdecy-
dowanie negatywne i wedtug danych EUROSTAT w 2023 roku wynosito blisko -16 mld euro (tab. 1).
Warto$é wzajemnej wymiany najwieksza jest w sekcji SITC ,,Zywnos¢ i zwierzeta zywe” i handel tymi
grupami produktéw determinuje w najwiekszym stopniu tak duzy deficyt UE w wymianie z krajami
MERCOSUR. Jedynie w sekcji ,,Oleje zwierzece i roslinne, ttuszcze i woski” UE ma nadwyzke w handlu
z krajami MERCOSUR, ale zaréwno warto$¢ wymiany tg grupg produktdw, jak i nadwyzka sg niewielkie.

Tabela 1. Wartosci wymiany handlowej produktami rolno-spozywczymi pomiedzy UE a krajami MERCOSUR
w 2023 roku (w min euro)

Kod SITC Sekcje i dziaty SITC Eksport | Import Saldo

Produkty rolno-spozywcze 2897,0| 18721,4 | -15824,4

Sekcja 0 — Zywnos¢ i zwierzeta zywe 1735,7 | 17419,8 | - 15684,0
00 Zywe zwierzeta inne niz zwierzeta z podklasy 03 7,6 6,1 1,5
01 Mieso i przetwory z migsa 35,2 2027,7 -1992,5
02 Nabiat i jaja ptasie 48,6 7,3 41,4
03 Ryby, skorupiaki, mieczaki i bezkregowce wodne oraz przetwory z nich 120,2 632,6 -512,3
04 Zboza i przetwory zbozowe 349,0 1158,4 - 809,4
05 Warzywa i owoce 576,3 2 390,9 -1814,5
06 Cukry, preparaty cukrowe i miody 62,2 640,2 -578,0
07 Kawa, herbata, kakao, przyprawy i wyroby z nich 178,3 3484,1 -3305,8
08 Pasze dla zwierzat (z wytgczeniem niezmielonych zbdz) 128,6 6990,0 -6 861,3
09 Roézne produkty i preparaty jadalne 227,7 74,0 153,7

Sekcja 1 — Napoje i tyton 628,0 853,0 -225,0
11 Napoje 609,5 141,2 468,3
12 Tyton i wyroby tytoniowe 18,5 711,8 -693,3

Sekcja 4 — Oleje zwierzece i roslinne, ttuszcze i woski 533,3 448,6 84,6
41 Oleje i ttuszcze zwierzece 6,9 6,1 0,8
42 State ttuszcze i oleje roslinne, surowe, rafinowane lub frakcjonowane 518,7 367,3 151,4
43 Ttuszcze i oleje zwierzece lub roslinne, przetworzone; woski pochodzenia

zwierzecego lub roslinnego; niejadalne mieszanki lub preparaty z ttuszczéow

lub olejéw zwierzecych lub roslinnych, gdzie indziej niewymienione 7,6 75,2 -67,6

Zrédto: EUROSTAT.

Wyniki przeprowadzonych badan wskazujg, ze wymiana miedzynarodowa produktami rolno-spozyw-
czymi pomiedzy Unig Europejskg a pozostatymi krajami swiata charakteryzuje sie wysokg intensyw-
noscig handlu wewnatrzgateziowego. Inaczej jest w handlu pomiedzy Unig Europejska a krajami
MERCOSUR, poniewaz ma on charakter handlu miedzygateziowego. Najnizszy Indeks Grubela-Lloyda
wystepuje w handlu UE z Argentyng i wynosi tylko 8,4, natomiast indeks ten dla wymiany UE-Paragwaj
wynosi 76,8, co wskazuje, ze handel ten ma charakter wewnatrzgateziowy (tab. 1). Réwniez handel UE
z Urugwajem w zakresie analizowanych produktéw mozna uznac¢ za wewnatrz-gateziowy, chociaz
wartos$¢ indeksu jest zdecydowanie nizsza i wynosi 52,6. Najmniejszg intensywnoscig handlu wewnatrz-
gateziowego charakteryzujg sie produkty z sekcji SITC ,Zywnos$¢ i zwierzeta zywe”. W przypadku
»,Napojow i tytoniu” oraz ,Olejow zwierzecych i roslinnych, ttuszczy i woskdw” mozna stwierdzié, ze w
handlu pomiedzy UE i MERCOSUR wystepuje handel wewnatrzgateziowy (tab. 1). Rozpatrujac
intensywnos¢ tego handlu na poziomie dwucyfrowych koddéw SITC, mozna znalez¢ grupy produktéw
charakteryzujace sie wysokg intensywnoscig analizowanego handlu, np. ,Oleje i ttuszcze zwierzece”,
.Zywe zwierzeta”, ale wystepuja réwniez grupy produktéw charakteryzujgce sie zdecydowanym
handlem miedzygateziowym, np. ,Pasze dla zwierzat”, , Tyton i wyroby tytoniowe”.
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Tabela 2. Intensywno$¢ handlu wewnatrzgateziowego produktami rolno-spozywczymi pomiedzy UE a krajami
MERCOSUR w 2023 roku

Kod dziatu Opisy sekdji i dziatow ’UE- UE- UE- UE- UE- UE-

SITC Swiat | MERCOSUR | Argentyna | Brazylia | Paragwaj | Urugwaj

Produkty rolno-spozywcze 85,3 26,8 8,4 29,8 76,8 52,6

Sekcja 0 — Zywnos¢ i zwierzeta zywe 90,7 18,1 7,0 20,4 23,9 36,5
00 Zywe zwierzeta inne niz zwierzeta

z podklasy 03 29,4 89,1 35,2 8,9 - 51,5
01 Mieso i przetwory z miesa 21,9 34,3 1,8 4,2 25,6 1,5
02 Nabiat i jaja ptasie 82,6 14,3 98,0 11,6 - 0,2
03 Ryby skorupiaki, mieczaki i bezkregowce

wodne oraz przetwory z nich 37,7 31,9 1,1 3,1 16,0 92,4
04 Zboza i przetwory zbozowe 68,4 46,3 8,5 50,5 76,8 34,4
05 Warzywa i owoce 86,2 38,8 13,6 41,1 97,9 81,4
06 Cukry, preparaty cukrowe i miody 88,6 17,7 31,4 14,3 20,5 441
07 Kawa, herbata, kakao, przyprawy

i wyroby z nich 81,4 9,7 81,0 6,8 38,8 6,5
08 Pasze dla zwierzat (z wytgczeniem

niezmielonych zbéz) 87,4 3,6 0,6 4,7 2,5 43,6
09 Rézne produkty i preparaty jadalne 39,7 49,0 15,8 58,9 4,0 3,7

Sekcja 1 — Napoje i tyton 41,6 84,8 34,6 79,5 4,9 10,6
11 Napoje 37,0 37,6 50,0 6,6 0,8 11,8
12 Tyton i wyroby tytoniowe 62,5 51 8,5 2,5 60,9 0,8

Sekcja 4 — Oleje zwierzece i roslinne,

ttuszcze i woski 80,5 91,4 3,6 34,7 66,0 48,3
41 Oleje i ttuszcze zwierzece 92,1 94,0 44,1 0,3 73,2
42 State ttuszcze i oleje roslinne, surowe,

rafinowane lub frakcjonowane 86,6 82,9 2,2 25,8 26,6 27,9
43 Ttuszcze i oleje zwierzece lub roslinne,

przetworzone; woski pochodzenia

zwierzecego lub roslinnego; niejadalne

mieszanki lub preparaty z ttuszczéw lub

olejéw zwierzecych lub roslinnych, gdzie

indziej niewymienione 28,5 18,3 8,3 20,3 10,8 92,1

Zrédto: obliczenia wiasne.

W dalszym etapie analizy dokonano rozrdznienia handlu wewnatrzgateziowego poziomego i pio-
nowego. Analiza zostata przeprowadzona na poziomie czterocyfrowych kodéw SITC, poniewaz wieksza
desegregacja grup produktowych pozwolita osiggng¢ w zastosowanej metodzie bardziej precyzyjne
wyniki analizy. Aby nie prezentowad jednak zbyt duzej liczby danych, ograniczono sie do analizy
wybranych produktow, ktérych udziat w handlu Unii Europejskiej z MERCOSUR jest najwiekszy.
W tabeli 3 przedstawiono wyniki tej analizy, ktéra nie jest kompleksowa, ale przedstawia
charakterystyke handlu UE-MERCOSUR w zakresie waznej grupy produktéw.

Tabela 3. Handel wewnatrzgateziowy horyzontalny i wertykalny produktami rolno-spozywczymi w 2023 roku

Opisy sekcji UE-MERCOSUR UE-Argentyna | UE- Brazylia | UE- Paragwaj | UE- Urugwaj
Mieso z bydta swieze lub schtodzone 1,25 # 121 f x ) )
Migso wotowe, mrozone 0,86 > 1,61 f 0,93 —» 0,76 % 1,16 f
Migso koni, ostéw, mutéw/ostomutéw, swieze

’ ’ ¢ ’ 1,22 - - --
schtodzone/mrozone ! ? 1'16$
Warzywa straczkowe, suszone, fuskane $ f 3?
1,48 1,28 2,7 1,14—» 4,60f

Pomarancze, mandarynki, klementynki i podobne 1,05 > 097> 0,27$ ) 108,10?
hybrydy cytruséw, swieze lub suszone !
Siano i pasza, zielone lub suche 0,92 1,55 ﬁ 0}49‘ ) )
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Makuchy i inne pozostatosci state 95,95 ? 3,14 f 98,4# ) 17’42?
Odpady zywnosci i gotowa pasza dla zwierzat 2,56 ? 0,44 * 2,62? 2,65f _
Napoje bezalkoholowe 1,29 f 1,56 % 127? 0,47$ 0,18+
Wino ze $wiezych winogron, moszcz 1,01 —» 4,14 ? 0,36+ R 1,39$
Piwo produkowane ze stodu 0,77 + 0,47 % 0,6% 0,20‘ _
Wadki, likiery i inne napoje spirytusowe 1,10 —p 0,79 % 1,36f 1,60f 055%

—P handel wewnatrzgateziowy poziomy
% handel wewnatrzgateziowy pionowy przy jakosci produktéw eksportowych nizszej niz importowych

f handel wewnatrzgateziowy pionowy przy jakosci produktéow eksportowych wyzszej niz importowych
* brak eksportu lub importu

Zrédto: obliczenia wiasne.

Mozna zatem stwierdzié, ze wymiana handlowa Unii Europejskiej z MERCOSUR w zakresie najwazniej-
szych grup produktéw rolno-spozywczych charakteryzuje sie w najwiekszej czesci handlem wewnatrz-
gateziowym pionowym. Co wazne, jak wskazujg wyniki analizy, produkty eksportowane przez Unie
Europejska w wiekszosci charakteryzujg sie wyzszg jakoscig od tych eksportowanych przez MERCOSUR,
poniewaz handel nimi ma charakter handlu wewnatrzgateziowego pionowego wysokiego. Jedynie
w przypadku piwa wystepuje handel wewnatrzgateziowy pionowy niski, czyli eksportowane przez
MERCOSUR do UE piwo charakteryzuje sie wyzszg jakos$cig. Rozpatrujgc wymiane handlowg pomiedzy
UE a poszczegdlnymi krajami MERCOSUR w zakresie wybranych produktéw rolno-spozywczych, mozna
zauwazy¢ wiekszg liczbe produktow eksportowanych z tych krajéw do UE i charakteryzujacych sie
wyzszg jakoscig od tych importowanych.

5. Podsumowanie i wnioski

Podsumowujac przeprowadzone badania, mozna stwierdzi¢, ze we wzajemnym handlu produktami
rolno-spozywczymi miedzy UE i MERCOSUR europejskie ugrupowanie integracyjne jest przede
wszystkim odbiorcg produktow z krajéw Ameryki Potudniowej. Ta nierébwnowaga we wzajemnej
wymianie generuje duzy deficyt w UE i sprawia, ze handel ten ma przede wszystkim charakter handlu
miedzygateziowego, chociaz rozpatrujagc wymiane handlowg Unii Europejskiej z poszczegdlnymi
krajami MERCOSUR, mozna zauwazy¢ zréznicowanie wskaznikéw Grubela-Lloyda dla poszczegdlnych
krajéw. Handel Unii z Brazylig i Argentyng ma charakter miedzygateziowy, natomiast z Paragwajem
i Urugwajem wewnatrzgateziowy. Mozna rowniez stwierdzi¢, ze istnieje potrzeba rozréznienia handlu
wewnatrzgateziowego poziomego i pionowego, a szczegdlnie wyrdznienia niskiego i wysokiego handlu
wewnatrzgateziowego wertykalnego, poniewaz pozwala to na okreslenie jakosci produktéw
eksportowanych i importowanych. Wyzsza jako$¢ produktéw eksportowanych przez dany kraj niz do
niego importowanych sprawia, ze w obrebie tych samych grup produktéw ten kraj staje sie bardziej
konkurencyjny i moze rozwija¢ eksport nawet do krajéw wykazujgcych sie tg sama specjalizacjg
produktowa. To samo dotyczy ugrupowan integracyjnych. Handel wazniejszymi grupami produktéw
rolno-spozywczych Unii Europejskiej z krajami MERCOSUR w nieznacznej wiekszosci ma charakter
handlu wewnatrzgateziowego pionowego wysokiego, czyli postawiona w punkcie drugim hipoteza
badawcza zostata zweryfikowana pozytywnie. Mozna zatem stwierdzié, ze wiecej unijnych produktéw
eksportowanych z sektora rolno-spozywczego charakteryzuje sie wyziszg jakosScig niz takie same
produkty kierowane na rynki Unii Europejskiej z krajow MERCOSUR. Warto zatem wzig¢ pod uwage te
wskazniki, analizujgc potencjalne skutki wejscia zycie wzajemnego porozumienia pomiedzy Unig
Europejska i MERCOSUR.
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Intra-Industry Trade in Agri-Food Products between the EU
and MERCOSUR Countries

Abstract

Aim: The aim of the article was to show the inter and intra-industry trade in agri-food products
between the EU and MERCOSUR countries.

Methodology: The Grubel-Lloyd index was used to calculate the intensity of intra-industry trade, while
to distinguish intra-industry trade into vertical and horizontal trade, unit values were used on the
assumption that relative prices reflect relative characteristics, where horizontally differentiated pro-
ducts are homogeneous and of the same quality, while vertically differentiated products have different
prices reflecting different quality. A distinction was also made between high intra-industry vertical
trade characterised by higher quality exported products and low intra-industry vertical trade in higher
quality imported products. This approach made it possible to identify which agri-food products
exported by the EU to MERCOSUR countries have a higher quality than those imported from these
countries, and for which product groups MERCOSUR countries have a quality advantage.

Results: The results of the study indicated that international trade in agri-food products between the
European Union and the rest of the world demonstrates a high intensity of intra-industry trade. The
situation is different for trade between the European Union and MERCOSUR countries, as it is of an
inter-industry trade nature. In terms of the most important product groups, there is mostly vertical
intra-industry trade and, importantly, the products exported by the European Union are pre-
dominantly of higher quality than those exported by MERCOSUR, as their trade is of a high vertical
intra-industry trade nature.

Implications and recommendations: The prevalence of high vertical intra-industry trade in the
reciprocal exchange of certain groups of agri-food products between the EU and the MESCOSUR
countries is an important indication of the quality of these products, and thus indicates the possibility
of obtaining higher prices for them. This is important at a time of ongoing negotiations and before the
two groupings decide to ratify the FTA concluded in 2019.

Originality/value: The article contains original research results. Although its methodology has been
used by other authors, it has not been used to study the reciprocal exchange of agri-food products
between the EU and MERCOSUR.

Keywords: intra-industry trade, agri-food products, EU and MERCOSUR countries
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