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Streszczenie: Podstawowg funkcjg ekonomii jako nauki interdyscyplinarnej jest wyjasnianie ludzkiego
dziatania. Nie jest to mozliwe na podstawie jedynie modelowania ekonomicznego. Ekonomia potrze-
buje w tym celu psychologii i socjologii. Dzieki takiej kooperacji powstajg subdyscypliny ekonomicz-
ne. Celem artykutu jest analiza problemu tworzenia sie nauk z pogranicza ekonomii i psychologii pod
wzgledem przedmiotowym i metodologicznym. Przeprowadzone rozwazania opierajg sie na badaniach
z obszaru metodologii ekonomii, psychologii ekonomicznej, ekonomii behawioralnej i ekonomii eks-
perymentalnej. Dodatkowym walorem jest wykorzystanie w analizie wynikdw badan empirycznych,
ktére dotyczyty badania relacji ekonomii i psychologii za pomocg wywiaddow ze specjalistami i badan
ankietowych.

Stowa kluczowe: psychologia ekonomiczna, ekonomia psychologiczna, ekonomia behawioralna, eko-
nomia eksperymentalna, metodologia ekonomii, subdyscypliny ekonomiczne

1. Wstep

Wspodtczesny rozwdj dyscyplin naukowych jest uwarunkowany ich wzajemnym przenikaniem sie i sca-
laniem wiedzy pochodzgcej z réznych zrddet. Ograniczenia deskryptywne, eksplanacyjne i predykcyjne
spowodowaty, ze coraz wiecej badaczy podejmuje wspdtprace w interdyscyplinarnych i multidyscypli-
narnych grupach roboczych, korzystajgc z pluralizmu metodologicznego.

Rozpoczat sie nowy etap w rozwoju nauki: wzajemnego przenikania sie i kooperacji miedzy dyscyplina-
mi, zmierzajgcy do poszerzenia wiedzy. Rezultatem tych zmian jest wzrost subdyscyplin, ktére powsta-
ty na bazie réznego rodzaju relacji miedzy naukami. Nie inaczej jest z ekonomig, ktora otworzyta sie na
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inne dyscypliny, stajac sie ekonomig interdyscyplinarng (Zalega, 2015, s. 7-22). W wyniku ,odwrotnego
imperializmu” ekonomia ,,uczy sie i czerpie z innych dyscyplin, kooperuje z nimi, a czasami poddaje sie
im” (Brzezinski, Gorynia i Hockuba, 2008, s. 208).

Analiza procesu decyzyjnego cztowieka gospodarujgcego, racjonalnego, ktdry , wykorzystywat najnow-
sze osiggniecia nauki, w tym precyzje nauk scistych, sztuczng inteligencje oraz matematyczng opty-
malizacje danych przy podejmowaniu decyzji” (Zalega, 2015, s. 8), okazata sie duzym uproszczeniem.
Nie mozna byto odrzuci¢ wiedzy dostarczonej przez badania z obszaru ekonomii i psychologii, czyli
emocjonalnosci cztowieka, a wiec czynnika ludzkiego, ktéry ,w decyzjach ekonomicznych, nie podlega
juz takiej prostej kwantyfikacji” (Zalega, 2015, s. 8). Oznaczato to odejscie ,,0d klasycznego aksjomatu
cztowieka racjonalnego” na rzecz ,,cztowieka emocjonalnego” (Zalega, 2015, s. 7), ktory jest jednoczes-
nie ,,homo sapiens oeconomicus” (Dopfer, 2004, s. 177-178).

Otwarcie sie ekonomii na psychologie spowodowato takze, ze powstaty rézne subdyscypliny z pogra-
nicza ekonomii i psychologii: psychologia ekonomiczna, ekonomia behawioralna i makroekonomia
behawioralna, finanse behawioralne, ekonomia eksperymentalna, ekonomia ewolucyjna czy w koncu
neuroekonomia (Zalega, 2015). Wszystkie sg wynikiem wspdlnych badan ekonomistow i psychologéw,
wielokrotnie nagrodzonych przez Krdlewska Szwedzka Akademie Nauk.

W 1978 r. przyznano Herbertowi Simonowi (1955, s. 99-118) Nagrode Nobla ,za pionierskie badania
nad procesem podejmowania decyzji w organizacjach gospodarczych”. Jest to pierwsze wyrdznienie
dla badan z obszaru ekonomii i psychologii. Druga nagroda trafita do dwdch badaczy, ktérzy byli trak-
towani jako przedstawiciele réznych subdyscyplin: Daniela Kahnemana (Kahneman i Tversky, 1979;
Kahneman, 2011; Kahneman, Sibony i Sunstein, 2021) — ,,za zintegrowanie wnioskéw z badan psycho-
logicznych do nauk ekonomicznych, szczegdlnie dotyczacych ludzkich osgddéw i podejmowania decyzji
w warunkach niepewnosci”, i Vernona Smitha (1994) — ,,za ustanowienie eksperymentéw laboratoryj-
nych narzedziem empirycznej analizy ekonomicznej, szczegdlnie do badania alternatywnych mecha-
nizmow rynkowych”. W 2017 r. przyznano za$ nagrode Richardowi Thalerowi (1999, 2000, 2018) — za
,wktad w ekonomie behawioralng”.

Nowy dorobek z pogranicza ekonomii i psychologii z pewno$cig wiec wzbogaca i poszerza proces po-
znawczy, pozwala takze lepiej zrozumiec¢ ludzkie dziatanie cztowieka ekonomicznego. To jednak za mato,
by mozna byto uzytecznie wykorzystac ten zaséb wiedzy. To nie moze by¢ tylko ,moda” na atrakcyjne
i ciekawe wyniki badan, ktéra charakteryzuje sie duzg zmiennoscig, ale trwata zmiana paradygmatu
ekonomii, jej jezyka, metod badawczych i obszaru badawczego.

Celem artykutu jest préba analizy zwigzku ekonomii i psychologii w srodowisku polskich naukowcow.
Skupiono sie na charakterystyce subdyscyplin, ktére powstaty w wyniku wspétpracy ekonomistéw
i psychologéw zgromadzonych wokét tworcéw ekonomii behawioralnej i eksperymentalnej. Nastepnie
zbadano, jak widzg potrzebe budowania takiej wspdtpracy polscy badacze i studenci oraz jak oceniajg
dotychczasowy zwigzek przedstawicieli obu dyscyplin.

Postawiono roboczg hipoteze, ze specjalisci z ekonomii i psychologii widzg potrzebe i koniecznosé
wspotpracy, ale nie podejmujg istotnych inicjatyw, ktére zmierzatyby instytucjonalnie do stworzenia
fundamentdw rozwoju subdyscyplin powstatych na pograniczu ekonomii i psychologii.

Analiza problemu bedzie sie opierata na literaturze przedmiotu, a takze na wynikach badawczych
przeprowadzonych badan (wywiady i badanie ankietowe trzech réznych grup respondentéw) wsréd
specjalistow z Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego i Akademickiego Stowarzyszenia Psychologii
Ekonomicznej oraz studentdw historii mysli ekonomicznej ze Szkoty Gtdwnej Handlowej, ktdrzy zainte-
resowali sie tym problemem.

Tekst sktada sie z trzech gtdwnych czesci. W pierwszej omowiono zasady tworzenia sie dyscyplin
i subdyscyplin pod wzgledem metodologicznym. Ustalenia teoretyczne pozwolity z kolei przyjrzec sie
dyscyplinom z pogranicza ekonomii i psychologii. W ostatniej czesci — badawczej — przedstawiono naj-
wazniejsze wyniki i wnioski z badan przeprowadzonych w latach 2021-2022: wywiady (z trzema grupa-
mi specjalistéw) i badania ankietowe (z czterema grupami respondentow).
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Poszczegdlne punkty majg tytuty w formie pytan dotyczgcych konkretnego etapu podjetych badan na
temat interdyscyplinarnosci ekonomii.

W pracy wykorzystano podstawowe metody badawcze, takie jak analiza, synteza i krytyka naukowa,
oparte na literaturze przedmiotu. Dodatkowo omdéwiono wyniki badan pochodzace z wywiaddw i ba-
dan ankietowych.

2. Jak powstajg subdyscypliny?

Wiedze naukowaq, ktéra jest fundamentem nauki, tworzg badacze z réznych dziedzin naukowych. Kazda
z nich jest specyficzna — cechuje sie okreslonym przedmiotem badan, konkretnymi metodami i techni-
kami badawczymi, jezykiem, sposobem wyrazania, relacjg miedzy teorig a praktyka, w koricu uwarun-
kowaniami spoteczno-kulturowymi (Wojciechowska, 2017). Samo pojecie ,,dyscyplina naukowa” poja-
wito sie dopiero w XVIII w., a na szerszg skale jest wykorzystywane od XIX stulecia. Poczgtkowo byto
utozsamiane z dziatalnoscig dydaktyczng, pdzniej — z wiedzg, tematem badan, w koricu — z polem wie-
dzy. Obecnie przyjmuje sie, ze dyscyplina naukowa to ,, doniosta spotecznie, uksztattowana i wyodreb-
niona ze wzgledu na przedmiot i cel badan lub ksztatcenia cze$¢ nauki o znaczeniu instytucjonalnym,
uznana za podstawowq jednostke jej klasyfikacji” (Krzyzanowski, 1994). Powstaje ona nie tylko jako
rezultat dojrzatosci wiedzy naukowej, lecz takze czesto w wyniku ,srodowiskowej zapobiegliwosci”
i pod wptywem ,klimatu intelektualnego i kulturalnego epoki”, dlatego dyscyplina to ,,zaréwno system
wiedzy, jak i system spoteczny” (Kuc, 2012), ktory tgczy wspdlne wartosci, cele lub zainteresowania.
Poszczegdlne dyscypliny majg okreslone: obszar badawczy, jezyk, metody badawcze czy reguty meto-
dologiczne.

Proces tworzenia sie dyscyplin naukowych jest dtugotrwaty i wynika gtéwnie z dwdch przeciwstawnych
zjawisk: dzielenia i taczenia, w zaleznos$ci od wewnetrznych i zewnetrznych uwarunkowan. W ujeciu
historycznym tradycjg byto dzielenie nauk, tak by mozna byto pokaza¢ , ontologiczng strukture rzeczy-
wistosci, a takze zasadniczo odmienne sposoby poznawania réznych »warstw« tej struktury” (Heller,
2009, s. 15). Nadmiar informacji oraz ,,przekroczenia mozliwosci asymilacji przez badacza” (Koztowski,
b.d.) spowodowaty naturalny proces dzielenia zasobdw wiedzy na mniejsze obszary, ktdre pdzniej roz-
winety sie jako samodzielne subdyscypliny. Jednoczesnie obszary badawcze przenikajg sie na réznych
ptaszczyznach. Proces ten rozpoczyna sie w momencie ,tgczenia poje¢, metod, danych i procedur, po-
chodzacych z réznych dyscyplin” (Koztowski, b.d.).

Takie mozliwosci daje podejécie interdyscyplinarne, rozumiane w szerokim sensie jako badania do-
tyczace kilku dyscyplin, gdy ,dana dyscyplina jest studiowana z punktu widzenia innej” (Koztowski,
b.d.). W ramach tego pojecia mozna wyrdznic¢ badania interdyscyplinarne rozumiane wasko (gdy przy
roznych metodach badawczych, typowych dla danej dyscypliny, wspdlnie bada sie okreslony problem
badawczy), multidyscyplinarne (obejmujgce wiele dyscyplin naukowych, ktére tworzg wspdlny obszar
badawczy) i ich przeciwienstwo, czyli badania pluridyscyplinarne (gdy rézne dyscypliny badajg okre-
Slony problem badawczy), oraz badania transdyscyplinarne (gdy wybrane techniki lub metody badaw-
cze przypisane do jednej dziedziny wykorzystuje sie do innej, co czesto prowadzi do ,wypracowania
nowych obszaréw zainteresowan”) (Koztowski, b.d.), syndyscyplinarne (gdy eksperci réznych dziedzin
badajg okreslony obszar badawczy, w wyniku ktérego powstaje specyficzny rezultat majgcy szerokie
zastosowanie) i crossdyscyplinarne (badania skrzyzowane lub poréwnawcze stosowane w réznych dys-
cyplinach). Kazdy z wymienionych rodzajow badan wiedzie do odmiennych rezultatéw badawczych.
Z pewnoscig prowadzi to do ,przekroczenia ostrych granic miedzy dyscyplinami, [...] do spostrzegania
problemoéw i zagadnien, ktorych z jednorodnego, monofonicznego punktu widzenia wida¢ nie byto”
(Koztowski, b.d.). W konsekwencji granice nauki sie przesuwajg, wzrastajg zas uzytecznos¢ i mozliwos¢
poznawcza wiedzy.

Kazda z subdyscyplin opiera sie na specyficznych fundamentach metodologicznych. Wynika, to z wcze-
$niej wskazanych procesdéw faczenia sie dyscyplin i procesu tworzenia sie nauk na pograniczu, ktére
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,dziedziczg” osobliwosci tworzacych je nauk. Mozna nawet powiedzieé, uzywajgc metafory, ze sg to
,,Spotki corki”, ktore zalezg zaréwno od ,,spotki matki”, jak i od ,,spotki ojca” — sg wiec zalezne od swoich
rodzicéw i dziedziczg czesc ich cech. Nie jest tatwo stworzy¢ reguty metodologiczne dla nauk o réznych
osobliwosciach. Moze to prowadzi¢ do rozmycia granic i nasilenia sie ,,chaosu metodologicznego”.

Kolejnym problemem jest umiejscowienie subdyscyplin w Swiecie nauk i przypisanie do konkretnej gru-
py. Jest to bardzo trudne, ale konieczne. Trudne, powstaje bowiem subdyscyplina z pogranicza dwdch
lub wiekszej liczby nauk — rezultat wspdlnych badan. Nie zawsze wiadomo, do ktdrej grupy nauk ja
zaliczy€. Szczegdlnie gdy tym samym obszarem badawczym zajmujg sie przedstawiciele réznych nauk.
Inaczej tworzg teorie z obszaru ekonomii behawioralnej psycholodzy, a inaczej ekonomisci. Jednym
z rozwigzan jest tworzenie dwdéch odrebnych subdyscyplin. W jednej liderami bedg ekonomisci, w dru-
giej — psycholodzy. Dlatego mozna w literaturze przedmiotu spotkac takie podejscie, ze nalezy dorobek
naukowy w tym obszarze badawczym przypisac¢ albo do psychologii ekonomicznej (gdzie dominuja
prace psychologéw), albo do ekonomii behawioralnej (gdzie dominujg prace ekonomistéw). Nie jest
to jednak takie oczywiste, gdyz powstato wiele badan, w ktérych badacze byli zaréwno ekonomistami,
jak i psychologami. Pojawia sie wiec drugie rozwigzanie, czyli stworzenie jednej subdyscypliny, ktéra
bedzie syntezg wszystkich teorii powstatych w danym obszarze badawczym.

Poszukiwanie rozwigzania dla tego problemu jest konieczne ze wzgledow nie tylko metodologicznych,
ale takze instytucjonalnych czy administracyjnych. Kazda dyscyplina naukowa rozwija sie nie tylko
przez badania. Nauka to réwniez dydaktyka. A wiec jak uczy¢ i w ramach jakiej specjalizacji prezen-
towad okreslone teorie? Dlatego wyodrebnienie sie subdyscyplin ma sens, gdy ,jest efektem swoistej
ekonomizacji praktyki naukowej” (Gorynia i Kowalski, 2013, s. 457) i przynosi nauce wieksze korzysci
niz straty.

W Polsce obecnie obowigzuje formalnoprawny podziat nauk, ktéry zostat uchwalony po 2018 r. i dzieli
nauke na osiem dziedzin. Psychologia i ekonomia (doktadnie: ekonomia i finanse) nalezg do dziedziny
nauk spotecznych obok dziewieciu innych dyscyplin. We wczesniejszym podziale (w latach 2011-2018),
gdy obowigzywat podziat tréjstopniowy, obie nauki znajdowaty sie w dwéch réznych dziedzinach:
psychologia — wsrdd nauk spotecznych, ekonomia — wsrdd nauk ekonomicznych. Przyjeta zmiana od-
zwierciedla kooperacje miedzy naukami, ale jeszcze nie pokazuje rezultatow wspdtpracy ekonomistéw
z przedstawicielami innych dyscyplin. Nie ma bowiem w proponowanym podziale nauk subdyscyplin
ekonomii i psychologii.

W innych klasyfikacjach nauki dzieli sie nie tylko za wzgledu na przedmiot badawczy, metode czy meto-
dy badawcze, jezyk lub zrédto pozyskania wiedzy naukowej. Najczesciej nauki grupuje sie na podstawie
kryterium Zrédtowego, metodologicznego lub przedmiotowego. W pierwszym chodzi o teoretyczne
lub empiryczne zZrédta wiedzy naukowej. W drugim — o podstawowe metody badawcze, czyli indukcje
lub dedukcje. W trzecim wypadku gtdwnym kryterium podziatu jest przedmiot badan, a wiec abstrakcja
lub swiat fizyczny, to, co formalne, lub to, co empiryczne. Takie podziaty jednak nie stanowig podstawy
formalnych i instytucjonalnych podziatéw nauk, ich rozwoju, nauczania i finansowania.

3. Dlaczego psychologia ekonomiczna, a nie ekonomia psychologiczna?

Wedtug omawianych podziatéw nauk subdyscypliny ekonomiczne powinny by¢ zaliczane do nauk empi-
rycznych, gtéwnie indukcyjnych. Dlatego ze wzgledédw metodologicznych mozna powiedzie¢, ze brakuje
im wtasciwego zaplecza teoretycznego, a wiedza, ktdrg oferuja, jest niepewna i stabo uzasadniona.

Ekonomia i psychologia wspétdziatajg z réznymi dyscyplinami naukowymi, cho¢ wspdtpraca ta wygla-
da odmiennie. Ekonomia jest bowiem bardziej zamknieta, skupiona na sobie, o naturze introwertycz-
nej, a psychologia jest otwarta, trudna do zdefiniowania, niepodlegajgca klasyfikacjom i schematom,
o naturze ekstrawertyczne;j.
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W literaturze polskiej najczesciej wskazuje sie na trzy subdyscypliny ekonomiczne, ktére wyrosty na
gruncie wspdlnych badan ekonomii i psychologii: psychologia ekonomiczna, ekonomia behawioralna
i ekonomia eksperymentalna. Wedtug Tomasza Zaleskiewicza pierwszg ,tworzg psychologowie zainte-
resowani ekonomia, a drugg ekonomisci zainteresowani psychologig”, trzecig zas — ekonomisci nieza-
dowoleni z metod badawczych w ekonomii (Zaleskiewicz, 2011, s. 33-35).

W ujeciu historycznym pierwszg publikacjg dotyczacg zastosowania psychologii do rozwazan eko-
nomicznych byta Teoria uczu¢ moralnych Adama Smitha wydana w 1759 r. (Polowczyk, 2010, s. 493-
-522). Pojecia ,,psychologia ekonomiczna” uzyt jako jeden z pierwszych francuski socjolog Gabriel Tarde
w pracy Psychologie économique w 1902/1903 r. (Tarde, 1903, s. 615-620). Z kolei pojecie ,ekonomia
behawioralna” pojawito sie w publikacji George’a Katony Psychological Analysis of Economic Behavior
w 1952 r. (Katona, 1952) i pézniej w badaniach Herberta Simona (1955). Jednak powstanie tej subdyscy-
pliny przypisuje sie Danielowi Kahnemanowi (Nagroda Nobla w 2002 r.) i Amosowi Tversky’emu, ktorzy
w 1979 r. opublikowali swoje badania w Prospect Theory: An Analysis of Decision Under Risk (Kahneman
i Tversky, 1973, s. 237-251), oraz Richardowi Thalerowi, ktory rok pdzniej opublikowat artykut Toward
a Positive Theory of Consumer Choice (Thaler, 1980, s. 39-60). Oprécz ekonomii behawioralnej pojawi-
to sie réwniez, za przyczyng badan i publikacji Vernona Smitha w latach 60. XX w., pojecie ,,ekonomii
eksperymentalnej” (Smith, 1994).

Dodatkowo mozna znalezé wiele innych okreslen badan z pogranicza psychologii i ekonomii. Richard
Thaler, Matthew Rabin, Paul Slovic, Dan Ariely piszg o ekonomii psychologicznej, George Akerlof —
o makroekonomii behawioralnej, Richard Nelson — o ekonomii ewolucyjnej, Colin Camerer — o neuro-
ekonomii, a W. Brian Athur i Eric Beinhocker — o ekonomii ztozonosci.

Wymienione powyzej terminy stanowig raczej zbidr teorii, ktdre byty tworzone przez grupe badaczy,
zarowno psychologéw, jak i ekonomistéw. Nie sg to jednak subdyscypliny. Nie mozna bowiem usta-
lic paradygmatu, cech szczegdlnych jezyka badawczego i metod badawczych, ktére wskazywatyby, ze
powstat obszar badawczy bedacy wynikiem scalania wiedzy. Nie mozna tez przypisaé ich do ekonomii
gtdéwnego nurtu ani nurtdéw pobocznych.

Istotne wydaje sie wiec zlikwidowanie wieloznacznosci pojeciowej i ustalenie jednej nazwy dla badan
z pogranicza ekonomii i psychologii. Takim rozwigzaniem moze by¢ przyjecie nazwy ,,ekonomia psycho-
logiczna”, ktdra zawieratby zaréwno ekonomie behawioralng, eksperymentalng i wszystkie pochodne
teorie, ktére zostaty wczesniej wymienione. W jej granicach miescityby sie badania, ktére dotyczyty
wykorzystania dorobku psychologii do badan z obszaru badawczego ekonomii. Taka subdyscyplina po-
winna mie¢ jednak fundamenty metodologiczne. Wtedy mozliwe bytoby poszukiwanie tzw. twardego
rdzenia naukowego i hipotez pomocniczych, ktére tworzytyby pas ochronny jako podstawa postepo-
wych programdéw badawczych, jak okreslat to metodolog i filozof nauki — Imre Lakatos.

4. Czy ekonomisci potrzebujg psychologéw? Czy psycholodzy potrzebujg
ekonomistow?

Badania dotyczace relacji miedzy ekonomig a psychologiag zostaty przeprowadzone w latach 2021-
-2022. Byty to wywiady z trzynastoma specjalistami z trzech dyscyplin: ekonomii (siedem wywiadéw),
psychologii (dwa wywiady) i filozofii nauk (cztery wywiady) oraz badania ankietowe, skierowane réw-
niez do specjalistdw z Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego, Akademickiego Stowarzyszenia Psycho-
logii Ekonomicznej oraz studentéw historii mysli ekonomicznej w Szkole Gtéwnej Handlowej w Warsza-
wie, ktdrzy w ramach zaje¢ omawiali problemy dotyczgce interdyscyplinarnosci ekonomii i jej relacji

! Badania witasne: ,Badania nad interdyscyplinarnoscig ekonomii. Zwigzek ekonomii z psychologig, Szkota Gtéwna Han-
dlowa, 2021-2022; badania statutowe KZiF/S22:1.59 ,Uwarunkowania ekonomiczne, socjologiczne i psychologiczne wiedzy
naukowej”, Szkota Gtéwna Handlowa, 2022.
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z innymi naukami. Wywiady byty prowadzone przy wykorzystaniu komunikacji w formule zdalnej lub
w formie pisemnej (kwestionariusz wywiadu).

Z kolei badania ankietowe byty przeprowadzone online za pomocg kwestionariusza ankietowego, kto-
ry byt zamieszczony na stronie: www.webankieta.pl i udostepniony respondentom za posrednictwem
odpowiedniego linku. W badaniu uczestniczyli: cztonkowie Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego: 63
wypetnione ankiety (70,79% wypetnionych wyswietlonych ankiet), cztonkowie Akademickiego Stowa-
rzyszenia Psychologii Ekonomicznej: 29 wypetnionych ankiet (60,42%), oraz studenci historii mysli eko-
nomicznej — 134 wypetnione ankiety (67,34%).

Ze wzgledu na uzyskany obszerny materiat badawczy nie jest mozliwe omdwienie wszystkich wynikow,
a tylko tych najwazniejszych, niezbednych do dalszej analizy problematyki poruszanej w artykule.

Celem badania byta charakterystyka relacji miedzy ekonomig a psychologia w Polsce oraz ocena wspot-
pracy miedzy specjalistami obu dyscyplin. Przeprowadzono wywiady z: ekonomistami (prof. dr hab.
Elzbieta Maczynska, prof. dr hab. Marian Gorynia, prof. dr hab. Adam Glapinski, prof. dr hab. Henryk
Mruk, prof. dr hab. Ryszard Bartkowiak, dr Marek Dietl, dr Pawet Poriko), filozofami (prof. dr hab. Maria
Szyszkowska, prof. dr hab. Wojciech Pomykato, prof. dr hab. Michat Heller, prof. dr Tadeusz Stepien)
i psychologami (prof. dr hab. Bogdan Zawadzki, prof. dr hab. Tadeusz Tyszka).

W wywiadach specjalisci tych trzech dyscyplin podkreslali, ze ,,ekonomia i psychologia potrzebuijg sie-
bie nawzajem” i ze ,nie ma istotnego problemu rozmycia granic miedzy naukami” (prof. M. Gorynia);
,bez wspdtpracy ekonomistow z filozofami, psychologami czy socjologami oraz specjalistami z innych
nauk, np. medycyny, niemozliwa jest catoSciowa ocena ludzkiego dziatania w gospodarce ani wtasciwa
ocena ksztattowania sie proceséw spoteczno-gospodarczych. [...] w ekonomicznych badaniach nauko-
wych wspodtpraca interdyscyplinarna jest absolutnie niezbedna” (prof. E. Maczynska); ,,W Polsce mamy
tendencje do silosowosci w naukach, co oznacza, ze naukowcy nierzadko izolujg sie w stosunku do
innych dyscyplin. Przektada sie to m.in. na niewielkg sktonnos$¢ do wspdtpracy” (prof. E. Maczyniska).

Zagrozeniem dla wspdlnych badan moze by¢ , btgd powierzchownosci” — ekonomisci, poznajac teorie
psychologiczne, podchodzg do tego bardzo entuzjastycznie, ale tez czesto powierzchownie, nie zagte-
biajac sie w szczegdty, bez znajomosci znaczen uzytych pojeé, szerszego tta. Podobnie jest z psycho-
logami, ktérzy ,wchodza” na obszar badan ekonomii” (prof. T. Tyszka). Dlatego budujac subdyscypline
ekonomii i psychologii, nalezy zadbac¢ o ,metodologiczny porzadek”, pamietajac, ze zaréwno psycholo-
gia, jak i ekonomia majg problem z poprawnoscig metodologiczna.

W badaniach ankietowych nie wszyscy respondenci byli przekonani do koniecznos$ci wspdtpracy mie-
dzy ekonomistami a psychologami: 10,3% psychologdw nie widziato potrzeby wspdtpracy miedzy eko-
nomistami a psychologami (rys. 1), a 27,6% ja negowato (rys. 2).

Dlatego, konsekwentnie, 20,7% psychologéw uwazato, ze taka wspdtpraca nie jest szansg rozwojowg
dla psychologii (rys. 3). Ekonomisci byli w tej kwestii bardziej otwarci, gdyz deklarowali (az w 92,1% —
por. rys. 1), ze ekonomia potrzebuje psychologii i jest to szansa rozwojowa dla ekonomii jako nauki
(92,1% — por. rys. 4), cho¢ w mniejszym stopniu widzieli takg potrzebe ze strony psychologii (74,6%).
Najbardziej optymistycznie podchodzili do zagadnienia studenci, ktérzy uwazali prawie w 100%, ze
ekonomisci potrzebujg psychologii i jest to dla nich duza szansa rozwojowa (por. rys. 1, rys. 4).

Zaréwno psycholodzy, jak i ekonomisci negatywnie ocenili wspdtprace miedzy ekonomistami i psycho-
logami w Polsce. Ponad potowa psychologdéw nie znata takiej inicjatywy, a jedna trzecia ekonomistéow
i psychologéw ocenita takg wspotprace jako minimalng (rys. 5).

Omowione czgstkowe wyniki badan pokazujg, ze zwigzek miedzy ekonomig a psychologig jest koniecz-
ny, nie stanowi dla jej rozwoju zagrozenia i jest jej szansg rozwojowa. Dla psychologdw nie jest to jed-
nak tak oczywiste. Dodatkowo potwierdzono, ze wspdtpraca miedzy tymi dwoma Srodowiskami jest
minimalna lub nie wystepuje oraz ze ekonomisci nie wykorzystujg dorobku psychologii ani w teorii, ani
w praktyce gospodarczej (réwniez w edukacji polskich ekonomistéw). Tu réwniez jest sporo do zrobie-
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nia. Psychologia ekonomiczna, ekonomia behawioralna i ekonomia eksperymentalna nie sg wyktadane
na uczelniach wyzszych, ale sg traktowane jako ,,ciekawostka naukowa”.

W Ekonomisci M Psycholodzy W Studenci
100,0% . 98,5%
92,1% 89,7%'
80,0%
60,0%
40,0%
20,0%
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0,0% e
tak nie nie wiem

Rys. 1. Czy ekonomia potrzebuje psychologii?

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie badan.
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Rys. 2. Czy psychologia potrzebuje ekonomii?

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie badan.
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Rys. 3. Czy zwigzek psychologii z ekonomia stanowi szanse dla rozwoju psychologii?

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie badan.
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Rys. 4. Czy zwigzek ekonomii z psychologia stanowi szanse dla rozwoju ekonomii?

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie badan.
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Rys. 5. Ocena wspdtpracy ekonomistdw i psychologéw w Polsce w skali 1-4 (1 — brak wspétpracy; 2 — wspétpraca minimalna;
3 — wspotpraca umiarkowana; 4 — wspotpraca bardzo dobra)

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie badan.

Omawiane badania stanowig materiat badawczy potrzebny do dalszego wykorzystania i bedg kontynu-
owane w kolejnych latach ze specjalistami z obszaru socjologii i socjologii ekonomicznej. W ten sposéb
bedzie mozliwa ocena kierunku rozwoju ekonomii jako nauki interdyscyplinarne;j.

5. Zakonczenie

Analiza literatury przedmiotu i wyniki badan wtasnych pokazaty, ze ekonomia i psychologia w aspekcie
metodologicznym wchodzg ze sobg w rdéznego rodzaju relacje. Najlepszym rozwigzaniem dla wiedzy,
ktora powstaje w wyniku wspdlnych badan ekonomistéw i psychologdw, jest tworzenie relacji o cha-
rakterze transdyscyplinarnym. Gtédwnie dlatego, ze daje to mozliwo$¢ wyznaczania nowych obszaréow
badawczych przy jednoczesnym zachowaniu autonomii i tozsamosci metodologicznej, specyficznej dla
kazdej z dyscyplin. Dodatkowo ,,idea transdyscyplinarna zwalnia integrujgce sie wokdét konkretnego
zagadnienia dziedziny od zobowigzujgcej fuzji, jakg zdaje sie narzuca¢ podejscie interdyscyplinarne”
(Kalisz, 2014, s. 197).

W subdyscyplinach ekonomicznych bardzo trudno wskazaé cechy, ktére sg typowe, powszechnie przy-
jete. Nie ma wyraznie okreslonych obszaru badawczego, metody badawczej czy paradygmatu. Jest
takze problem z przypisaniem wynikdw badawczych do konkretnej subdyscypliny. To utrudnia ocene
jakosci wiedzy oraz zastosowania mocnej lub stabej zasady racjonalnosci, jakie zalecat polski logik i me-
todolog Kazimierz Ajdukiewicz. Sg to metodologiczne wyzwania dla ekonomii, a sam proces powstawa-
nia i dojrzewania subdyscyplin ekonomicznych jest ,metodologiczng niewiadoma”.

Ze wzgledu na niescistosci metodologiczne istnieje rdwniez potrzeba, by stworzy¢ jedng subdyscypline,
w ktdrej bytyby scalone wszystkie teorie z pogranicza ekonomii i psychologii, lub dwie odrebne sub-
dyscypliny, ktére beda rozwijane przez rézne sSrodowiska badawcze: albo ekonomistéw, albo psycholo-
géw. Wazne jednak, zeby taka potrzeba sie pojawita, jak bowiem zauwazyt Carl Menger, potrzeba jest
,podstawg podstaw”, bo jest to pierwszy i istotny krok do zmiany (Menger, 1971, s. 1).

Zaproponowano tu termin ,ekonomia psychologiczna”, gdyz psychologia ekonomiczna, ekonomia be-
hawioralna i eksperymentalna sg juz w powszechnym uzyciu. To zapobiegtoby podziatom i pozwolitoby
na stworzenie fundamentéw metodologicznych, ktére z kolei sg niezbedne dla dalszego rozwoju tej
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subdyscypliny. W tym aspekcie konieczne jest ustalenie regut poprawnosci dla procesu badawczego,
w tym metod badawczych i jezyka. Taka inicjatywa powinna ptyngé z dwdch stron: od ekonomistdw i
od psychologdw. Atrakcyjna jest réwniez wyrazona w wywiadzie propozycja Tadeusza Stepnia, ktory
podkresla: ,Wzajemna wspdtpraca wzbogaca proces poznania. Nie mozna jednak zapomnieé, ze kazda
nauka jest specyficzna. Wspodtpraca wiec nie musi polegac¢ na wymuszeniu zmiany w obrebie jezyka lub
metody. Wspdlny cel, osiggany réwnolegle, cho¢ innymi drogami, moze by¢ dobrym rozwigzaniem”
(prof. T. Stepien). Wspdtpraca oparta na efekcie synergii databy wieksze mozliwosci niz jej brak, jest
to bowiem ,mozliwos¢ lepszego rozumienia natury ludzkiej i bardziej skutecznego oraz efektywnego
dziatania w sferze ekonomicznej” (prof. H. Mruk).
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Economic Psychology in Poland. Do Economists Need Psychologists
and Psychologists — Economists?

Abstract: The primary function of economics, an interdisciplinary science, is to explain human action.
This is not possible based solely on economic modeling. For this purpose, economics needs psychology
and sociology. Thanks to such cooperation, economic subdisciplines arise. The aim of the article is
to analyze the problem of the formation of sciences on the border of economics and psychology in
terms of the subject and methodology. The considerations made are based on research in the area of
economic methodology, economic psychology, behavioral economics, and experimental economics. An
additional advantage is the use of the results of empirical research in the analysis of the relationship
between economics and psychology by means of interviews with specialists and questionnaire research.

Keywords: economic psychology, psychological economics, behavioral economics, experimental eco-
nomics, methodology of economics, economic subdisciplines
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